EN USO: ES LA HERRAMIENTA CON LA QUE SE MAPEAN LOS 13 346
MAYORISTAS Y SE FIJA EL MODELO DE PRECIOS DE ®
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Motor de catalogo y
precios de recargas

158
Unificalos catalogos de varios mayoristas de
recargas, tarjetas de regalo yjuegos enunsolo paisesy 600 operadores de recargas
formato. Calcula el coste real de cada productoy el
precio al que conviene venderlo, y deja escrito como
pedirla entrega de cadauno.

productos unificados de dos mayoristas

314

juegosy 579 marcas de tarjetas

Kusarive Solutions LLC



EL PROBLEMA

Lo queresuelve

Cada mayorista habla su propioidioma. Uno cobra
condescuento sobre elvalorde cara, otroconun
precio directo, y otro anade comisiones fijjas que se
comenelmargen enlas tarjetas pequenas. Algunos
emiten en otramoneda. Cadauno pide datos
distintos para entregar: unteléfono,unID de
jugador, unservidor.

Comparareso a mano esimposible aescala de miles
de productos. Poreso, venderavalorde carasin
hacerla cuenta puede salira perdida sin que nadie lo
note.

Este motorloresuelve antes de que el producto
llegue ala tienda. Cada producto sale consucoste
real, su precio sugerido, siesrentable o no, que hay
que pedirle al cliente y como se pide la entrega.
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LO QUE RESUELVE

Mapea el catalogo completo de cada mayorista por su API

Un solo formato para todos

Costereal por denominacion

Precio de venta para el margen que se pida, y marcalos
productos que no son rentables vendidos a valor de cara

Elige el mayorista mas barato cuando dos venden el mismo
producto

Contrato de entrega por producto



QUE HACE

Motor de catalogoy precios derecargas s

01 Mapea el catalogo completo de
cada mayorista por su API

02 Unsoloformato paratodos

03 Costereal pordenominacion
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recargas de teléfono, tarjetas de regalo, recargas de juegos y pago
de servicios.

Cada producto, venga de donde venga, sale con las mismas
columnasy una clave estable que nunca cambia entre mapeos.

Aplica elmodelo de cada mayorista: descuento, comision fija,
comision porcentualy moneda de emision.



QUE HACE
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Precio de venta para el margen
04 que se pida, y marcalos

productos que no sonrentables

vendidos a valor de cara

Elige el mayorista mas barato
O5 cuandodosvendenel mismo

producto
06 Contrato de entrega por Cada fila dice qué datos pedir al cliente y qué enviar al mayorista
producto para entregar.
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QUE HACE

Motor de catalogoy precios derecargas :

07 Pedidos en modo simulacion por Ninguna prueba gasta saldo: para comprar de verdad hay que
defecto habilitarlo de forma explicita.

Qué conviene vender por ganancia, analisis comparativo entre

08 Informesde negocio generados . ,
mayoristasy el catalogo de cada uno.

Cada producto trae laimagen que da su mayorista: no se sube

09 Imagenesincluidas .
ninguna a mano.
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BENEFICIOS

Lo que gana quienlousa

Nunca vender apérdida Anadirun mayoristano tocaalos demas
Los productos que pierden a valor de cara salen marcados antes de Cadauno vive en su propio modulo con la misma forma: configuracion,
publicarse. cliente, extraccion, precios e informe.

Una tienda puede limitarse aimportar

Recibe un fichero contodoresueltoy crea sus productos porlaclave
estable.

Historial de precios
Cadamapeo queda fechado, asi que se ve como cambian los costes.

Corre en cualquier servidor
Solo necesita elintérprete de Python: cero dependencias, cero instalacion.
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GARANTIAS TECNICAS

Lo que el sistema garantiza

Precios

Un mismo calculo de margen para todos los mayoristas: precio = coste
/ (1 -margen). Lo que cambia es de donde sale el coste.

Resiliencia

Extracciontolerante afallos: un endpoint caido no detiene elmapeoy
quedaregistrado.
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Dinero

Los pedidos simulan por defecto; comprar de verdad exige una orden
explicita. Las credenciales de produccion nunca se versionan.

Calidad

24 verificaciones automaticas del modelo de costes y del pipeline, sin
red, antes de cada cambio.



COMO ESTA HECHO
Codigo propio, de

punta apunta o thon

Clientes de cada mayorista, modelo de costes, unificacion, informesy pruebas. Solo
biblioteca estandar

2.600 lineas

Mayorista Arecargas y tarjetas

Extracciontolerante afallos

Mayorista B juegos y tarjetas

Modelo de coste por mayorista

Catalogo unificado clave estable

Mejor precio entre mayoristas Informes de negocio

Tienda: importa por clave

Shell

Ejecucion de una pasada completa

Siun mayorista o una categoriafallan, el fallo se anota ,
80 lineas

enun manifiestoyaparece enelinforme, y el resto del
mapeo continua.
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RESULTADOS

En cifrasreales

15.346 158 314

productos unificados de dos

mayoristas paisesy 600 operadores de recargas juegosy 579 marcas de tarjetas
e 13.346 productos unificados de dos mayoristas, 12.119 de ellos e 314juegosy 579 marcas de tarjetas deregalo.

vendibles (con stocky coste). e Sobre este mapeo se construyo el catalogode 2.600 recargasy
e 158 paisesy 600 operadores de recargas de teléfono. tarjetas que venderecargasdigitales.com.

Cifrasreales del ultimo mapeo:

Motorde catalogo y precios derecargas



13.346

; productos unificados de dos mayoristas
MOTOR DE CATALOGO Y PRECIOS DE RECARGAS

Hablemos

Lo instalamos con sumarcay lo dejamos funcionando.

158

recargasdigitales.com paises y 600 operadores de recargas

CORREO WHATSAPP

info@recargasdigitales.com  +58 412896 2261
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314

juegosy 579 marcas de tarjetas
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https://recargasdigitales.com/
https://wa.me/584128962261

